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Technologie analityczne
od zaraz!

Wykorzystanie sztucznej inteligencji (Al) lub modeli samouczacych sie
(machine learning) wigze sie z poniesieniem duzych naktadéw finansowych
zwigzanych z narzedziami informatycznymi oraz z utrzymaniem pracownikéw
i ciggtym rozwojem ich kompetencji.

Mate i Srednie firmy z trudem pokonujg te bariery, ograniczajgc tym samym swdj
rozwdj, mozliwos¢ zwiekszenia efektywnosci operacyjnej oraz budowy organizacji
data-driven.

AMA Institute umozliwia wdrozenie najnowoczesniejszych rozwigzan z zakresu Al lub
machine learning w czasie nieprzekraczajgcym 3-4 miesigce. Mozliwe jest to dzieki
zastosowaniu najlepszych praktyk rynkowych z wykorzystaniem wiasnych narzedzi
analityczno-informatycznych, dostosowanych do indywidualnych potrzeb kazdej
firmy. Ponadto jest to rozwigzanie znaczgco tansze od dotychczas dostepnych.

/M AINSTITUT =

prognozowanie popytu i sprzedazy

Prognozowanie Marketing
popytu

Klienci

Obszary, ktore wspieramy to:

analiza czynnikéw wptywajacych na efektywnos¢ sprzedazy
optymalizacja kalendarza promocyjnego
analiza i optymalizacja wydatkéw marketingowych

definiowanie segmentadji klientéw oraz strategii sprzedazy
analiza koszykowa zachowar zakupowych
optymalizacja wydatkdw zwigzanych z efektywnym zarzadzaniem zapasami
optymalizacja zasobdw ludzkich w punktach obstugi klienta

Dostawa

Fabryki
/Produkcja



@ Case study

Dlaczego warto w to zainwestowac?

AMA Institute zbudowat i wdrozyt modele
klasy machine learning stuzace do pro-
gnozowania sprzedazy, optymalizacji wy-
datkéw marketingowych oraz budowy
optymalnego kalendarza marketingowe-
go w jednej z duzych sieci handlowych
w Polsce.

/M AINSTITUT =

Optymalizacja kampanii marketingo-
wych polegata na zaplanowaniu roczne-
go kalendarza promocyjnego z réwno-
czesnym opracowaniem optymalnego
czasu trwania kampanii, poziomu pro-
mocji i znizek oraz doborem produktéw
do wyeksponowania. Celem tych dziatan
byto zwiekszenie wolumenu sprzedazy
lub poziomu osigganej marzy.
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Sogmentacja efektywnatel
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